
Meta Platforms, Inc. (META) 
Комплексний аудит бізнес-моделі, фінансового стану, технічної архітектури та 
інвестиційної привабливості Meta Platforms проведено на основі актуальних 
ринкових даних станом на березень 2026 року. 

 
1. Valuation Check (Чи не дорого?) 
Фундаментальна оцінка технологічних гігантів вимагає очищення первинних даних 
від одноразових бухгалтерських аномалій та порівняння поточних мультиплікаторів 
з історичними бенчмарками. Наразі ринок демонструє ознаки переоцінки ризиків 
капітальних витрат, одночасно недооцінюючи реальну здатність базового бізнесу 
компанії генерувати вільні грошові потоки. 

Аналіз поточних та історичних мультиплікаторів (P/E, Forward P/E) 
Поточний показник ціни до прибутку P/E (Price-to-Earnings) для Meta Platforms 
становить 26x, що базується на прибутку на акцію (EPS) за 2025 рік у розмірі $24 
та поточній ціні $630. 

Період / Метрика Значення 
P/E 

Відхилення поточної 
ціни від середнього 

Джерело 

Поточний P/E 
(Mar 2026) 

26x -  

5-річне середнє 
(2021-2025) 

24x - 27x   

10-річне середнє 28x Поточний нижче на 9%  

Мінімум (Грудень 10.90x Дно ведмежого ринку  



2022) 

Максимум 
(Грудень 2023) 

30.6x Пік раннього AI-ралі  

Аналіз історичних даних свідчить, що поточна оцінка у 26x є абсолютно 
адекватною. Вона на 9% нижча за історичний 10-річний оптимум, хоча й дещо 
перевищує консервативну 5-річну медіану. Це означає, що ринкова ціна наразі не 
містить критичної спекулятивної «бульбашки», яка була притаманна багатьом 
компаніям сектору штучного інтелекту у 2023-2024 роках. 

Ще більш репрезентативним є показник Forward P/E (прогнозний мультиплікатор), 
який базується на консенсус-оцінках майбутніх прибутків. Ринок очікує, що на 
кінець 2026 року Forward P/E знизиться до 20.30x, а у 2027 році впаде до 17.10x. 
Це надзвичайно потужний сигнал. Він свідчить про те, що ринок закладає 
стабільне зростання прибутковості, яке за умови виконання компанією своїх 
операційних планів швидко «з'їсть» поточну оцінку, роблячи акцію фундаментально 
дешевою вже на горизонті 12-18 місяців. 

Price-to-Sales (P/S) та Маржинальність 
Показник ціни до виручки (Price-to-Sales) є критично важливим для розуміння 
оцінки компаній, що перебувають у фазі масштабних капітальних інвестицій. 
Поточний P/S Ratio становить 8x. 

Період P/S 
Ratio 

Контекст ринку Джерело 

Березень 2026 
(Поточний) 

8x Фаза інтенсивних CapEx 
в AI 

 

Грудень 2022 
(Мінімум) 

2.8x Криза метавсесвіту, 
падіння рекламного 

 



ринку 

Червень 2018 
(Максимум) 

11.7x Пік довіри до платформ 
соціальних мереж 

 

Нормалізований 
5-річний діапазон 

6.00x - 
9.50x 

Середня історична 
волатильність 

 

Поточний P/S відповідає середнім історичним значенням і є абсолютно 
виправданим. Коли компанія генерує операційну маржу на рівні 41% , платити 8 
річних виручок за такий бізнес є стандартом інвестиційної індустрії. Висока 
маржинальність перетворює велику частину цієї виручки безпосередньо у вільний 
грошовий потік, якщо винести за дужки тимчасові сплески інфраструктурних 
витрат. 

Перевірка PEG Ratio (Математика росту vs Ціна) 
Для об'єднання оцінки вартості та темпів зростання використовується PEG Ratio 
(Price/Earnings-to-Growth), який наразі становить 1.5x. Класична школа 
інвестування Пітера Лінча стверджує, що PEG менше одиниці вказує на суттєву 
недооцінку. Проте для технологічних монополістів з капіталізацією понад $1.5 
трильйона (сегмент Mega-Caps) нормальним і справедливим вважається PEG у 
діапазоні 1.5x - 2.0x. Показник 1.5x демонструє, що ціна акції гармонійно та 
математично точно корелює з очікуваними темпами зростання прибутку. Акція не є 
недооціненим "value play" у класичному розумінні, але вона гарантовано не має 
екстремальної премії, оскільки зростання бізнесу повністю підтримує поточні 
котирування. 

Аномалія GAAP: Вплив OBBBA (One Big Beautiful Bill Act) 
Найбільший інсайт для розуміння реальної прибутковості Meta у 2025 році полягає 
у глибокому рефакторингу податкових даних. Звітність за стандартами GAAP часто 
приховує реальну операційну ефективність. У третьому кварталі 2025 року 
компанія зафіксувала гігантське одноразове негрошове списання у розмірі $15.93 
млрд. Це сталося через впровадження закону OBBBA (One Big Beautiful Bill Act) та 
створення резерву (valuation allowance) під корпоративний альтернативний 



мінімальний податок (CAMT). 

Ця бухгалтерська операція брутально спотворила фінансові результати компанії на 
папері. Щоб зрозуміти справжній стан бізнесу, необхідно поглянути на скориговані 
показники без урахування цього паперового списання. 

Фінансовий 
показник (Q3 
2025) 

За 
стандартами 
GAAP 
(Звітний) 

Скоригований 
(Без OBBBA 
Charge) 

Різниця Джерело 

Ефективна 
податкова 
ставка 

87% 14% -73%  

Чистий 
прибуток 
(Net Income) 

$2.71 млрд $18.64 млрд +$15.93 
млрд 

 

Прибуток на 
акцію 
(Diluted EPS) 

$1.05 $7.25 +$6.20  

Аналіз цих даних показує, що реальна базова операційна ефективність бізнесу 
генерує набагато більше готівки, ніж показує фінальний рядок «чистого прибутку» 
за 2025 рік. Ринок та автоматизовані торгові алгоритми часто поверхнево оцінюють 
падіння EPS, що створює неефективність у ціноутворенні. Відповідно, поточний 
P/E у 25x є дещо завищеним штучно; якби ми рахували його на основі 
скоригованого прибутку, мультиплікатор був би ще привабливішим. За моделлю 
дисконтованих грошових потоків (DCF), фундаментальна справедлива вартість 
(Fair Value) компанії оцінюється на рівні $800, що вказує на глибоку потенційну 
недооцінку поточних котирувань. 

 



2. Growth Logic (Математика росту) 
Для того, щоб акція продовжувала стрімке зростання, їй потрібне стабільне 
«паливо» у вигляді зростання виручки (Revenue) та прибутку на акцію (EPS).. 

Прогнози Revenue та EPS (CAGR) 
Консенсус-прогнози аналітиків Wall Street вказують на збереження двозначних 
темпів зростання (Compound Annual Growth Rate - CAGR) на найближчі три роки. 
Очікується, що чистий прибуток (Net Income) зростатиме на 20% щорічно , тоді як 
виручка (Revenue) збільшуватиметься на 14% - 15% щороку.Уповільнення темпів 
зростання EPS у 2026 році (лише +1.89% YoY) є прямим наслідком гігантських 
амортизаційних та операційних витрат на нову інфраструктуру. Проте вже у 2027 
році очікується повернення до агресивного зростання (+18.66%), що свідчить про 
віру ринку у швидку окупність цих інвестицій (ROI). 

Виручка компанії за підсумками 2025 року склала $200 млрд, продемонструвавши 
вражаюче зростання на 22% порівняно з попереднім роком. Базові операційні 
метрики демонструють бездоганне здоров'я екосистеми: щоденна активна 
аудиторія (Family daily active people - DAP) досягла 3.58 млрд користувачів, 
збільшившись на 7% за рік. Кількість показів реклами (Ad impressions) зросла на 
12%, а найважливіший показник — середня ціна за рекламу (Average price per ad) 
— збільшилася на 9%. Це означає, що основний двигун монетизації (Ad Engine) 
працює з максимальною ефективністю. Компанія не лише показує більше реклами 
ширшій аудиторії, але й здатна продавати її дорожче завдяки впровадженню 
AI-алгоритмів глибокого таргетування, які підвищують конверсію для 
рекламодавців. 

The Elephant in the Room: CapEx 2026 
Головний фактор ризику, який спровокував масовий розпродаж акцій та збив ціну з 
рівнів понад $750 до поточних $613, — це прогноз капітальних витрат (CapEx) на 
2026 рік. Компанія офіційно анонсувала плани витратити на інфраструктуру, 
дата-центри, оптичні мережі та AI-чіпи від $115 млрд до $135 млрд. 

Для розуміння масштабу цього фінансового шоку варто поглянути на динаміку 
капітальних витрат: 

●​ CapEx 2023: $28 млрд. 
●​ CapEx 2024: $38 млрд. 
●​ CapEx 2025: $72 млрд. 



●​ Очікуваний CapEx 2026: $125 млрд. 

Це безпрецедентний стрибок, який є найбільшим одноразовим розширенням 
інфраструктурного бюджету в історії корпоративного сектора. Ці кошти 
безпосередньо вдарять по вільному грошовому потоку (Free Cash Flow) та 
маржинальності бізнесу в короткостроковій перспективі. Стратегічна мета Марка 
Цукерберга — розбудова підрозділу Meta Superintelligence Labs для досягнення 
штучного інтелекту загального призначення (AGI). 

У межах цієї стратегії Meta уклала угоду на $27 млрд з європейським провайдером 
AI-інфраструктури Nebius Group. Згідно з умовами контракту, Nebius надаватиме 
виділені обчислювальні потужності на базі найновішої архітектури NVIDIA Vera 
Rubin починаючи з 2027 року, загалом забезпечуючи понад 170 МВт енергетичних 
потужностей. Це агресивний крок для захоплення абсолютного лідерства у сфері 
штучного інтелекту, але для Уолл-Стріт у короткостроковій перспективі це виглядає 
як колосальна фінансова чорна діра, що знищує поточну прибутковість. 

Проблема «Avocado» 
Аналіз досліджень та розробок (R&D) виявляє серйозні тимчасові труднощі, які 
ставлять під сумнів ефективність заявлених витрат. Нова флагманська AI-модель 
від Meta під кодовою назвою «Avocado», яка мала стати симетричною відповіддю 
на продукти OpenAI та Google, була офіційно перенесена з березня на травень або 
червень 2026 року. 

Проблема полягає не лише в затримці строків. Внутрішні бенчмарки та тести 
показали, що модель Avocado суттєво програє рішенню Google Gemini 3.0 у таких 
критичних сферах, як логічне мислення (reasoning), написання коду та креативний 
копірайтинг. Відставання настільки відчутне, що вище керівництво Meta AI 
розглядало безпрецедентний варіант тимчасового ліцензування технологій Google 
Gemini для інтеграції у власні продукти (WhatsApp, Instagram), поки Avocado не 
досягне конкурентоспроможного рівня. 

Цей фактор створює фундаментальний тиск на акції. Інституційні інвестори 
ставлять закономірне запитання: чи виправдані інвестиції у розмірі $135 млрд у 
залізо, якщо ключовий софтверний продукт не здатен виграти конкуренцію на рівні 
базової архітектури? Перехід від простих генеративних моделей до систем з 
«агентською» поведінкою (agentic behavior) вимагає бездоганної логіки, і саме тут 
Meta наразі стикається з серйозним технічним боргом. 



Червоні прапорці (Red Flags) у звітності 
Під час фінансового аудиту балансового звіту та звіту про рух грошових коштів 
(Cash Flow Statement) було виявлено два суттєві red flags, які вимагають уваги 
інвесторів. 

Показник 2024 рік 2025 рік Динаміка / Ризик Джерело 

Stock-Based 
Compensation 
(SBC) 

$16.69 
млрд 

$20.42 
млрд 

Ріст на 22% 
(Розмиття часток) 

 

Share Repurchases 
(Buybacks) 

$30.12 
млрд 

$26.26 
млрд 

Падіння 
(Зниження 
підтримки акцій) 

 

Accounts 
Receivable 
(Дебіторка) 

$17 
млрд 

$19.76 
млрд 

Ріст на 16% 
(Відтік кешу) 

 

 



 

1. Stock-Based Compensation (SBC) — Приховане розмиття часток: Витрати на 
опціонні винагороди для співробітників (переважно для AI-інженерів вищої ланки) 
набули загрозливих масштабів. У 2025 році компанія виплатила $20.42 млрд у 
вигляді акцій. Це є прямим прихованим податком на існуючих акціонерів. Щоб 
нейтралізувати це розмиття, керівництво змушене спалювати реальний грошовий 
потік на зворотний викуп акцій (Buybacks). У 2025 році Meta витратила $26.26 
млрд на викуп власних паперів. Математика цього процесу є невтішною для 
довгострокового інвестора: з витрачених $26.2 млрд понад $20 млрд йде просто на 
те, щоб викупити з ринку ту саму кількість акцій, яку компанія щойно випустила для 
своїх співробітників. Відповідно, реальне скорочення кількості акцій в обігу, яке 
формує додаткову цінність для інвестора, становить лише близько $6 млрд. Це 
надзвичайно дорога ціна за утримання технічних талантів в умовах жорстокої 
конкурентної боротьби в Кремнієвій долині. 

2. Зростання дебіторської заборгованості (Accounts Receivable): Залишок 
неоплачених рахунків від клієнтів (переважно великих рекламодавців та агентств) 
зріс з $17 млрд на кінець 2024 року до $19.76 млрд на кінець 2025 року. Це 



створило відчутний відтік грошових коштів від операційної діяльності, який склав 
$2.47 млрд лише у четвертому кварталі та $1.81 млрд за весь рік. Хоча для 
масштабів балансу Meta це не є фатальним показником, випереджаюче зростання 
дебіторської заборгованості порівняно з темпами зростання самої виручки часто 
вказує на те, що компанія змушена йти на пом'якшення кредитних умов для своїх 
рекламодавців з метою стимулювання продажів. Це може свідчити про приховане 
охолодження на ринку цифрової реклами. 

 
 
3. Sentiment & Crowd Psychology 
 

Консенсус-таргет Уолл-Стріт 
Аналіз зведених даних від 59 до 72 провідних інституційних аналітиків Уолл-Стріт 
демонструє разючий контраст між фундаментальною оцінкою професіоналів та 
поточною емоційною ціною на біржі. 

Метрика Значення 
(USD) 

Відхилення від 
поточної ціни 

Джерело 

Поточна ціна $630 -  

Середній (Mean) 
таргет 

$862.25 - 
$868.77 

+40.5% (Апсайд)  

Медіанний (Median) 
таргет 

$844.50 +37.6% (Апсайд)  

Найвищий таргет 
(High) 

$1,144.00 +86.4% (Апсайд)  



Найнижчий таргет 
(Low) 

$676.00 - 
$700.00 

+10.1% - +14.0%  

 

Поточна ціна ($630) знаходиться на 37% - 40% нижче за середній консенсус-таргет 
Уолл-Стріт. Найбільш показовим є той факт, що ціна пробила вниз навіть 
найпесимістичніші (найнижчі) прогнози найскептичніших аналітиків ($676). Це є 
класичним індикатором панічного розпродажу, не підкріпленого довгостроковими 
математичними моделями. Згідно з агрегованими даними, 53% аналітиків 
зберігають рейтинг "Strong Buy", ще 43% радять "Buy", 5% рекомендують "Hold", і 
жоден аналітик не має рейтингу "Sell". 

Аналіз Short Float  
Перевірка активності гравців на пониження показує, що великі хедж-фонди не 
ставлять проти компанії системно. 

Метрика Short Interest Значення Статус Джерело 

Short Interest (Кількість 
акцій) 

24,393,384 Низький обсяг  

Short % Float (Відсоток від 
обігу) 

1.12% Мінімальний 
рівень 

 

Days to Cover (Short Ratio) 2.74 дні Безпечна зона  

 

Оскільки шорт-флоат становить лише трохи більше одного відсотка, жодного 
'short squeeze' (видавлювання шортистів) не готується і не передбачається. 
Ніхто з серйозних гравців не наважується відкривати масові короткі позиції проти 
монополіста з операційною маржею понад 40%. Поточне просідання ціни 



зумовлене виключно ліквідацією лонг-позицій з боку фондів, які не бажають 
заморожувати свій капітал на 2-3 роки, очікуючи, поки окупляться заявлені $135 
млрд капітальних витрат. 

 
 
4. Technical Setup 
З погляду технічного аналізу, графік META наразі демонструє ознаки «зламаного 
тренду» як на денних, так і на тижневих таймфреймах. Алгоритмічні торгові 
системи генерують масові сигнали на продаж, що заганяє акцію в зону глибокої 
історичної перепроданості. 

Розташування ключових рівнів та індикаторів 

Індикатор Значення Статус / Сигнал Джерело 

Поточна ціна 
(Price) 

$630 Актуальний рівень  

SMA 50 (50-денна 
середня) 

$654.30 Ціна значно нижче 
(Bearish) 

 

SMA 200 (200-денна 
середня) 

$691.10 Злам довгострокового 
тренду (Bearish) 

 

RSI 14 (Relative 
Strength Index) 

24.74 перепроданість (Oversold)  

Williams %R -91.25 перепроданість (Oversold)  



MACD (12, 26) -9.64 Сигнал на продаж (Sell)  

ADX (14) (Average 
Directional Index) 

64.13 ведмежий тренд  

 
 

Вердикт 
Fair Value (Можна добирати частинами) 

Базовий рекламний бізнес Meta Platforms залишається абсолютною машиною з 
генерування грошових потоків. Операційна маржа тримається на феноменальному 
рівні у 41%, а річна виручка впевнено подолала бар'єр у $200 млрд. Акція наразі 
торгується з дисконтом у майже 40% до середнього таргета Уолл-Стріт та має 
показник Forward P/E (20.3x), який є нижчим за її власні історичні 10-річні норми. 
Технічно папір екстремально перепроданий (RSI < 25), що створює ідеальні умови 
для технічного відскоку. 

Проте, перехід у статус Strong Buy наразі блокується двома критичними 
системними ризиками, які вимагають обережності: 

1.​ Шок інфраструктурних витрат (CapEx Shock): Затверджений бюджет у 
розмірі $115–135 млрд на капітальні витрати у 2026 році (включно зі 
стратегічною угодою з Nebius на $27 млрд) чинитиме колосальний 
дефляційний тиск на вільний грошовий потік (FCF) компанії в найближчі 
12-18 місяців. 

2.​ AI-відставання та Технічний борг: Перенесення релізу флагманської 
моделі "Avocado" на травень/червень та її програш у внутрішніх бенчмарках 
моделям Gemini 3.0 від Google вказують на наявність серйозного технічного 
боргу в найважливішому для майбутнього сегменті AGI. Цей факт, 
помножений на загрозливі обсяги опціонної винагороди розробникам (SBC 
на рівні $20.4 млрд, що з'їдає левову частку ефекту від зворотного викупу 
акцій) , створює високий рівень невизначеності щодо швидкої окупності 
(ROI) цих інвестицій. 

Тактика виконання: Це ідеальний сетап для акумуляції активу в довгостроковий 



портфель. Рекомендується добирати позицію частинами (метод Dollar Cost 
Averaging - DCA) на поточних рівнях ($630) із чіткою готовністю усереднити вхідну 
ціну, якщо розпродажі на тлі страхів щодо CapEx продавлюватимуть котирування 
ближче до фундаментально сильної зони підтримки на рівні $580. 
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