
Аналіз компанії за 15 хвилин: 7 
головних показників на прикладі 
Microsoft Corporation (MSFT) 
Фундаментальний аналіз є наріжним каменем довгострокового та 
свідомого інвестування на фондовому ринку. Він дозволяють оцінити 
реальне фінансове здоров’я бізнесу, відкинувши ринковий шум, 
емоційні реакції натовпу та короткострокові коливання котирувань. 
Станом на середину 2026 року корпоративний сектор Сполучених 
Штатів Америки переживає безпрецедентну структурну 
трансформацію. Цей процес зумовлений переходом світової 
економіки на рейки генеративного штучного інтелекту (ШІ) та 
масовим розгортанням надпотужних хмарних обчислень. У цьому 
макроекономічному середовищі критично важливо розуміти, як 
технологічні зміни відображаються у фінансовій звітності корпорацій. 
Цей звіт пропонує вичерпний фундаментальний аналіз однієї з 
найбільших технологічних компаній світу — Microsoft Corporation 
(тикер: MSFT). Дослідження побудовано за методологією оцінки 
семи ключових фінансових показників.  
 
1. Динаміка Виторгу та Прибутку (Revenue & EPS 
Growth): Чи росте бізнес? 
Теоретична база та пояснення 

Динаміка виторгу (Revenue) відображає сукупний обсяг грошових 
коштів, які компанія отримує від реалізації своїх товарів і послуг. Це 
первинний індикатор ринкового попиту та масштабованості бізнесу. 
Водночас Прибуток на акцію (Earnings Per Share, EPS) демонструє, 
який обсяг чистого прибутку генерує компанія в розрахунку на один 
випущений в обіг цінний папір. Одночасне та стабільне зростання 
обох показників свідчить про те, що корпорація не лише розширює 
свою присутність на глобальному ринку, але й робить це ефективно, 
не приносячи прибутковість у жертву сліпому масштабуванню. 
Просте пояснення (життєва аналогія): Для розуміння цього 
показника корисно уявити звичайну мережу кав'ярень. Зростання 
виторгу — це ситуація, коли щодня приходить усе більше людей і 



купує більше чашок кави. Зростання прибутку (EPS) означає, що 
після сплати за зерна, оренду приміщення та зарплату персоналу, у 
кишені власника залишається дедалі більше чистих грошей. Якщо 
зростає і потік клієнтів, і фінальний заробіток, бізнес є економічно 
здоровим. 
 

Фактичне значення для Microsoft (MSFT) 

Фінансові результати Microsoft за останні звітні періоди 
демонструють видатну стійкість в умовах високих відсоткових 
ставок. Станом на третій фінансовий квартал 2026 року (який 
завершився 31 березня 2026 року) компанія зафіксувала такі 
показники: 

Фінансовий показник Фактичне 
значення (2026 
рік) 

Динаміка рік до 
року (YoY) 

Виторг за останні 12 
місяців (Revenue TTM) 

$318,27 млрд +18,3% 

Квартальний виторг (Q3 
FY26) 

$82,89 млрд +18,0% 

Прибуток на акцію за 12 
міс. (EPS TTM) 

$16,86 +23,3% 

Квартальний прибуток 
на акцію (Q3 FY26) 

$4,27 +23,0% 

Глибинний аналіз 

Детальний аналіз структури виторгу вказує на те, що зростання 
Microsoft має глибокий структурний характер. Основним драйвером 
цього процесу є сегмент «Intelligent Cloud» (Інтелектуальна хмара), 



який згенерував 34,7 млрд доларів виторгу у третьому кварталі 2026 
року, що становить зростання на 30%. Ключовий продукт цього 
сегменту, хмарна платформа Azure, продемонструвала 
феноменальне прискорення зростання до 40%. Цей показник значно 
перевищує темпи зростання основних конкурентів на ринку хмарних 
обчислень, де Amazon Web Services (AWS) демонструє зростання 
на рівні 28%. 
Другорядним, але стратегічно вирішальним фактором є монетизація 
інфраструктури штучного інтелекту. Завдяки розгортанню сервісів на 
базі технологій OpenAI та інтеграції платформи Copilot у 
корпоративні продукти, бізнес штучного інтелекту всередині 
Microsoft досяг річного показника виторгу (run rate) у 37 млрд 
доларів. Це безпрецедентне зростання на 123% рік до року 
підтверджує, що інвестиції у новітні технології конвертуються у 
реальні грошові потоки. 
Надзвичайно важливим індикатором майбутнього зростання є 
портфель гарантованих замовлень (Commercial Remaining 
Performance Obligations — RPO). Цей показник фіксує суму 
укладених, але ще не виконаних багаторічних контрактів із 
корпоративними клієнтами. У 2026 році RPO компанії Microsoft досяг 
колосальної позначки у 627 млрд доларів, продемонструвавши 
зростання на 99% рік до року. Наявність такого масштабного беклогу 
гарантує компанії передбачуваність грошових потоків щонайменше 
на кілька наступних років, нівелюючи ризики раптових економічних 
спадів. 
 

Вердикт 

Для компанії з ринковою капіталізацією понад 2,9 трлн доларів 
підтримувати зростання виторгу на рівні 18% та зростання прибутку 
на понад 23% є екстраординарним досягненням. Бізнес 
масштабується надзвичайно агресивно, а зростання портфеля 
замовлень свідчить про те, що ця тенденція збережеться у 
середньостроковій перспективі. 
 
2. P/E (Price-to-Earnings): Скільки ми переплачуємо 
за прибуток? 



Теоретична база та пояснення 

Коефіцієнт P/E (Price-to-Earnings Ratio) є базовим мультиплікатором 
для оцінки вартості будь-якого публічного бізнесу. Розрахунок 
здійснюється шляхом ділення поточної ринкової ціни однієї акції на 
показник прибутку на акцію (EPS) за останні 12 місяців. Цей 
індикатор наочно демонструє, скільки доларів інвестори готові 
заплатити за 1 долар поточного прибутку компанії. Високий показник 
P/E традиційно вказує на оптимістичні очікування ринку щодо 
стрімкого зростання прибутків у майбутньому, тоді як низький P/E 
може бути ознакою недооціненості активу або, навпаки, системної 
стагнації бізнесу. 
Просте пояснення (життєва аналогія): Якщо підприємець купує 
готовий прибутковий бізнес (наприклад, продуктовий магазин), який 
приносить 10 000 доларів чистого прибутку на рік, і платить за цей 
магазин 230 000 доларів, то показник P/E цього магазину дорівнює 
23. Іншими словами, покупцю знадобиться 23 роки, щоб магазин 
повністю окупив свою вартість за умови, що його щорічний прибуток 
ніколи не змінюватиметься. Однак, якщо прибуток магазину щороку 
стрімко зростатиме, фактична окупність настане значно швидше. 
 

Фактичне значення для Microsoft (MSFT) 

Оцінка компанії на біржі постійно коливається, проте загальні 
діапазони мультиплікаторів станом на літо 2026 року є такими: 

Мультиплікатор 
оцінки 

Значення 
для MSFT 

Для довідки: 
Конкуренти та ринок 

Поточний P/E (TTM) 23x Apple: 37x 

Форвардний P/E 
(Forward 1Y) 

18x Alphabet: 27x 



Історична медіана 
P/E (5 років) 

34x Середнє для S&P 500: 
24x 

 

Глибинний аналіз 

Для консервативного інвестора, звиклого до компаній з традиційних 
індустрій, де значення P/E зазвичай перебуває в межах 10-15x, 
показник у 23 річних прибутки може здатися високим. Проте у 
контексті сектору високих технологій та монопольного статусу 
корпорації така оцінка виглядає аномально низькою. Поточний P/E 
на рівні 23x є значно меншим за власну п'ятирічну медіану компанії, 
яка становить 34x. Це свідчить про те, що ринок наразі оцінює кожен 
долар поточного прибутку Microsoft дешевше, ніж у середньому за 
останні п'ять років. 
Основною причиною такого зниження мультиплікатора є 
феноменальне зростання самого знаменника у формулі — чистого 
прибутку (Earnings). Оскільки компанія збільшила свій EPS на 23,3% 
за останні 12 місяців, котирування акцій просто не встигли 
пропорційно зрости, що призвело до математичного звуження 
(стиснення) P/E. Важливо також відзначити вплив бухгалтерських 
коригувань: прибутки компанії за GAAP включають значні 
нереалізовані доходи або збитки від частки у компанії OpenAI. 
Наприклад, у другому кварталі 2026 року компанія зафіксувала 
нереалізований дохід у розмірі 7,6 млрд доларів від інвестицій. 
Очищений від цих паперових коливань прибуток (Non-GAAP EPS) 
також демонструє потужне зростання на рівні 21-24%. 
Порівняння з конкурентами додає ще більше ясності. Apple (AAPL) 
торгується з мультиплікатором понад 37x попри те, що її виторг зріс 
лише на 3,69%. Тобто інвестори переплачують за стагнуючий 
прибуток виробника смартфонів значно більше, ніж за агресивно 
зростаючий прибуток хмарного гіганта.  
 

Вердикт 

Добре. Поточний рівень оцінки є надзвичайно комфортним для 
формування довгострокової позиції. Інвестор не переплачує за 



ефемерні обіцянки; він купує гарантований контрактний грошовий 
потік за мультиплікатором, який є історично дисконтованим для цієї 
компанії та значно привабливішим порівняно з іншими гігантами 
ринку. 
 
3. Боргове навантаження (Debt-to-Equity): Чи не 
потоне компанія в кредитах? 
Теоретична база та пояснення 

Показник відношення сукупного боргу до власного капіталу 
(Debt-to-Equity, D/E) є ключовим індикатором фінансової стійкості 
(платоспроможності) бізнесу. Він демонструє, якою мірою діяльність 
та розвиток компанії фінансуються за рахунок залучених кредитних 
коштів у порівнянні з власними коштами інвесторів (акціонерів). Чим 
вищий цей коефіцієнт, тим більший фінансовий леверидж 
використовує компанія і тим вищим є ризик дефолту у разі 
макроекономічних криз або тривалого утримання високих ключових 
ставок центральними банками. 
Просте пояснення (життєва аналогія): Уявіть, що підприємець 
відкриває сучасну пекарню. Усі його особисті накопичення, вкладені 
у ремонт та сировину, становлять 100 000 доларів (це власний 
капітал). Для того щоб купити потужну промислову піч, він бере у 
банку кредит на суму 30 000 доларів (це борг). У такому випадку 
його боргове навантаження складає 30%. Це дуже надійний і 
консервативний підхід: навіть якщо попит на випічку тимчасово 
впаде, підприємець не збанкрутує і легко зможе виплачувати 
відсотки за невеликим кредитом. А якщо у його сейфі додатково 
лежить ще 78 000 доларів готівки «на чорний день», то такий бізнес 
є фінансово невразливим. 
 
Фактичне значення для Microsoft (MSFT) 

Структура балансу корпорації є еталонною для ринку капіталу: 

Стаття балансу Значення (станом на 
2026 рік) 



Загальний борг (Total Debt) $125,43 млрд 

Власний капітал (Shareholders' 
Equity) 

$414,37 млрд 

Грошові кошти та еквіваленти 
(Cash & ST Inv.) 

$78,23 млрд 

Коефіцієнт Debt-to-Equity (D/E) 0,30 (або 30,27%) 

Показник Net Debt / EBITDA 0,26 

Глибинний аналіз та інсайти 

Наявність боргу у розмірі 125 мільярдів доларів часто лякає 
недосвідчених інвесторів, проте в корпоративних фінансах це є не 
ознакою слабкості, а інструментом оптимізації вартості капіталу 
(WACC). Компанія використовує боргове фінансування, оскільки 
випуск облігацій дозволяє залучати дешевий капітал без 
необхідності розмивати частки існуючих акціонерів шляхом емісії 
нових акцій. Окрім того, процентні виплати за боргами зменшують 
базу оподаткування (ефект податкового щита). 
 
Коефіцієнт Debt-to-Equity на рівні 0,30 є показником глибокого 
консерватизму. Більшість стабільних компаній реального сектору 
економіки працюють з показником D/E на рівні 1,0 або 1,5 (де борги 
перевищують власний капітал). На противагу цьому, власний капітал 
Microsoft більш ніж утричі перевищує її боргові зобов'язання. 
Більш детальне дослідження ліквідності розкриває ще більш 
вражаючу картину. Корпорація акумулювала «подушку безпеки» у 
розмірі 78,2 млрд доларів у вигляді чистої готівки та високоліквідних 
короткострокових інвестицій. Це означає, що чистий борг (Net Debt = 
Total Debt - Cash) становить лише близько 47 мільярдів доларів. 



Якщо зіставити цей чистий борг із операційним прибутком до 
вирахування податків, відсотків і амортизації (EBITDA), який 
становить понад 184 мільярди доларів за 12 місяців, то показник Net 
Debt/EBITDA складе мізерні 0,26x. Фізично це означає, що компанія 
може генерувати достатньо грошей, щоб повністю погасити всі свої 
чисті боргові зобов'язання менш ніж за три місяці звичайної 
операційної діяльності. Завдяки таким показникам корпорація 
утримує найвищий корпоративний кредитний рейтинг (ААА), що 
дозволяє їй позичати гроші на фінансових ринках дешевше, ніж це 
роблять уряди багатьох розвинених країн. 
Вердикт 

Дуже добре. Баланс компанії є броньованим. Microsoft має імунітет 
до будь-яких криз на кредитних ринках чи колапсів у банківській 
системі. Рівень закредитованості є мінімальним і не створює 
жодного тиску на вільний грошовий потік компанії. 
 
4. Вільний грошовий потік (Free Cash Flow - FCF): 
Скільки реальних грошей залишається після всіх 
витрат? 
Теоретична база та пояснення 

Вільний грошовий потік (Free Cash Flow, FCF) — це найсуворіший 
індикатор ефективності бізнесу. Він показує суму реальних грошей, 
яка фізично залишається на банківських рахунках компанії після 
того, як вона оплатила всі операційні витрати (зарплати, податки, 
сировину) та здійснила необхідні капітальні інвестиції (CapEx) для 
підтримки функціонування або розширення свого бізнесу (закупівля 
обладнання, будівництво). На відміну від бухгалтерського "чистого 
прибутку", який може містити паперові нарахування або списання 
активів, FCF є чистим джерелом вартості. Саме з цих грошей 
виплачуються дивіденди та фінансуються програми зворотного 
викупу акцій. 
Просте пояснення (життєва аналогія): Розглянемо приклад нашої 
кав'ярні. За місяць власник реалізував кави на 10 000 доларів. Він 
заплатив за зерна, стаканчики та роботу бариста 6 000 доларів 
(операційні витрати). Бухгалтер каже, що його прибуток становить 4 



000 доларів. Однак цього місяця власник вирішив розширити бізнес і 
купив додаткову професійну кавомашину за 3 000 доларів (це 
капітальні витрати — CapEx). У результаті, реальних "вільних 
грошей", які він може фізично забрати з каси додому або виплатити 
партнерам, залишилося лише 1 000 доларів. Високий прибуток на 
папері супроводжується низьким вільним потоком через інтенсивний 
розвиток і масштабні закупівлі обладнання. 
Фактичне значення для Microsoft (MSFT) 

У 2026 році метрика вільного грошового потоку стала епіцентром 
дискусій серед аналітиків Уолл-стріт щодо всіх глобальних 
технологічних корпорацій: 

Метрика грошових 
потоків 

Значення Динаміка / Примітки 

Операційний 
грошовий потік (OCF 
TTM) 

$170,14 
млрд 

Зростання з $130,7 млрд 
минулого року 

Капітальні витрати 
(CapEx TTM) 

$97,20 
млрд 

Агресивне зростання 
інвестицій у дата-центри 

Вільний грошовий 
потік (FCF TTM) 

$72,90 
млрд 

Достатньо для покриття 
всіх виплат 

Квартальний FCF 
(Q3 FY26) 

$15,80 
млрд 

Зниження на 22% YoY 
через рекордні витрати на 
ШІ 

Прогноз капітальних 
витрат на 2026 р. 

~$190,00 
млрд 

Безпрецедентний рівень 
інвестицій (Гайденс) 



Глибинний аналіз та інсайти 

Аналіз вільного грошового потоку виявляє центральний стратегічний 
маневр Microsoft у поточному десятилітті. Операційний грошовий 
потік (гроші, згенеровані безпосередньо від продажу товарів і послуг) 
досяг неймовірних 170 мільярдів доларів за останні 12 місяців. 
Компанія буквально генерує лавину готівки. Проте вільний грошовий 
потік (FCF) у третьому фінансовому кварталі 2026 року знизився на 
22% у річному вимірі, зупинившись на позначці 15,8 млрд доларів. 
Причина цього зниження полягає виключно у капітальних витратах 
(CapEx), які зросли на 84%. Microsoft вступила у фазу агресивного 
інфраструктурного будівництва, розгортаючи глобальну мережу 
центрів обробки даних (ЦОД) для забезпечення обчислювальних 
потреб штучного інтелекту. Керівництво компанії підвищило прогноз 
сумарних капітальних витрат на 2026 рік до приголомшливих 190 
мільярдів доларів. Мільярди спрямовуються на закупівлю графічних 
процесорів (GPU), будівництво енергетичної інфраструктури та 
розширення хмарних потужностей Azure. 
Для короткострокових спекулянтів таке звуження маржі вільного 
грошового потоку (FCF Margin скоротилася до 23%) стало 
розчаруванням, що спричинило локальні розпродажі акцій. Але для 
довгострокового консервативного інвестора ця динаміка є потужним 
позитивним сигналом. Трансформація готівки у тверді фізичні активи 
(капітальні витрати) створює глибокий структурний бар'єр 
(«економічний рів») для конкурентів. Жоден стартап і майже жодна 
існуюча корпорація у світі не здатні витратити 190 мільярдів доларів 
на розвиток інфраструктури за один рік. Ці дата-центри (як та дорога 
кавомашина у нашій аналогії) вже забезпечені гарантованими 
довгостроковими контрактами клієнтів (згадаємо портфель RPO у 
627 млрд доларів). Окрім того, генеруючи 73 мільярди доларів 
вільної готівки на рік навіть в умовах інфраструктурного максимуму, 
компанія з лишком покриває власні потреби у виплаті дивідендів. 
Вердикт 

Добре, але потребує розуміння контексту. Зниження квартального 
показника FCF є не свідченням слабкості бізнес-моделі, а 
результатом свідомої та агресивної стратегії капіталізації на 
ШІ-революції. Операційні грошові потоки продовжують стрімко 



зростати, а реінвестований капітал гарантує технологічну перевагу 
на роки вперед. 
 
5. Маржинальність (Net Profit Margin): Скільки 
копійок чистого прибутку приносить кожен 
зароблений долар? 
Теоретична база та пояснення 

Маржа чистого прибутку (Net Profit Margin) — це відсоткове 
відношення чистого прибутку до загального виторгу компанії. Вона є 
універсальним мірилом операційної ефективності, ціноутворення та 
контролю над витратами. Компанії з високою маржинальністю 
мають вирішальну конкурентну перевагу: вони здатні легко 
поглинати економічні шоки, інфляційне зростання цін на сировину 
або цінові війни. Висока маржа найчастіше є беззаперечним 
свідченням того, що компанія володіє сильним брендом, унікальною 
інтелектуальною власністю або монопольним становищем на ринку, 
що дозволяє диктувати клієнтам високі ціни. 
 
Просте пояснення (життєва аналогія): Порівняємо класичний 
супермаркет та компанію з розробки програмного забезпечення. 
Супермаркет продає упаковку товару за 10 доларів, але закупівля 
цього товару у фермера, логістика, зберігання на складі та робота 
касира коштували 9 доларів 80 центів. Чистий прибуток становить 
20 центів — маржа дорівнює 2%. А тепер поглянемо на Microsoft, 
яка продає підписку на хмарний сервіс за 10 доларів. Із цих 10 
доларів у компанії залишається майже 4 долари чистого прибутку. 
Створення та розповсюдження цифрового продукту або рядка коду 
практично не потребує додаткових витрат після того, як програму 
вже було написано. 
 
Фактичне значення для Microsoft (MSFT) 

Метрики прибутковості компанії підтверджують її домінуючий статус: 



Тип маржинальності Значення 
(TTM) 

Пояснення показника 

Валова маржа (Gross 
Margin) 

68,31% Залишок після 
вирахування прямої 
собівартості послуг 

Операційна маржа 
(Operating Margin) 

46,33% - 
46,80% 

Залишок після 
вирахування зарплат, 
маркетингу, R&D 

Маржа чистого 
прибутку (Net Margin) 

39,34% 

[cite: 2, 9, 
24] 

Фінальний прибуток (після 
податків та відсотків) 

 

Глибинний аналіз 

Структура маржинальності Microsoft є хрестоматійним прикладом 
економіки програмного забезпечення як послуги (SaaS — Software 
as a Service) та хмарної індустрії. Валова маржа на рівні понад 68% 
свідчить про низьку граничну вартість масштабування продукту. 
Проте аналіз звітів 2025–2026 років виявляє важливий макро-тренд: 
валова маржа сегменту Microsoft Cloud зазнала незначного 
звуження, опустившись з історичних 70%+ до 66-68%. Цей процес 
не є ознакою деградації бізнесу; він зумовлений переходом до 
обчислень на базі штучного інтелекту. Робота великих мовних 
моделей (LLMs) у продуктах на кшталт Microsoft 365 Copilot потребує 
експоненційно більших апаратних потужностей (використання 
спеціалізованих чіпів) та електроенергії порівняно зі звичайним 
хмарним зберіганням даних чи роботою текстових редакторів. 
Незважаючи на зростання собівартості обчислень, феноменальний 
операційний леверидж дозволяє компанії утримувати загальну 



операційну маржу на рівні понад 46%, а чисту маржу — на рівні 
39,3%. Для розуміння масштабу цього досягнення доцільно 
порівняти Microsoft із традиційними ритейлерами або навіть 
конкурентами в технологічному секторі. Наприклад, електронна 
комерція Amazon (AMZN) традиційно функціонує з чистою маржею в 
одиниці відсотків, а загальна маржа S&P 500 становить лише 
близько 13,4–14,7%. 
Здатність утримувати таку високу прибутковість свідчить про високу 
еластичність ціноутворення (Pricing Power) та так звані "витрати на 
перехід" (Switching Costs). Екосистема продуктів (Windows, Office 
365, Azure, Dynamics, LinkedIn) настільки глибоко інтегрована у 
повсякденні бізнес-процеси тисяч корпорацій по всьому світу, що 
клієнти фізично не можуть відмовитися від підписки. Завдяки цьому 
Microsoft має змогу перекладати інфляційні або апаратні витрати на 
споживача, підвищуючи тарифи (наприклад, стягуючи преміальні 30 
доларів за підписку на Copilot) без значного ризику втрати аудиторії. 
Вердикт 

Заробляти майже 40 центів чистого прибутку з кожного долара 
виторгу при масштабах бізнесу у понад 300 мільярдів річних доходів 
— це показник, який не має аналогів у класичній економіці. Це 
прямий доказ наявності монопольної влади на ринку, операційної 
досконалості менеджменту та незамінності продукту для кінцевих 
споживачів. 
 
6. Рентабельність капіталу (ROE): Наскільки 
ефективно менеджмент крутить гроші інвесторів? 
Теоретична база та пояснення 

Рентабельність власного капіталу (Return on Equity, ROE) — це 
фінансовий індикатор, який оцінює якість корпоративного 
управління. Він вимірюється у відсотках і показує, який обсяг чистого 
прибутку керівництво компанії здатне згенерувати, використовуючи 
капітал, що належить акціонерам (Власний капітал формується як 
різниця між загальними активами та загальними зобов'язаннями). 
Стабільно високий показник ROE свідчить про наявність у компанії 
конкурентних переваг і талановитого менеджменту, який здатен 



знаходити високоприбуткові ніші для реінвестування зароблених 
коштів, створюючи довгострокову додану вартість для інвесторів. 
 
Просте пояснення (життєва аналогія): Припустимо, у вас є 100 
доларів, і ви розглядаєте варіанти їх інвестування. Перший варіант 
— покласти гроші на банківський депозит під 5% річних, де 
наприкінці року ви отримаєте 5 доларів прибутку. Другий варіант — 
довірити ці кошти менеджменту Microsoft, придбавши їхні акції. 
Завдяки своїй експертизі та ринковій владі, команда Microsoft 
перетворює кожні 100 доларів вкладеного вами капіталу на 34 
долари чистого прибутку всього за один рік. Рентабельність у 34% 
означає, що компанія надзвичайно агресивно і продуктивно 
"прокручує" ваші інвестиції, забезпечуючи дохідність, недосяжну в 
консервативних фінансових інструментах. 
 
Фактичне значення для Microsoft (MSFT) 

Показники прибутковості капіталу Microsoft залишаються на 
стабільно високому рівні: 

Метрика 
прибутковості 

Значення 
для MSFT 

Довідкова інформація 

Рентабельність 
власного капіталу 
(ROE) 

34,01% Середній 5-річний 
показник: 39,6% 

Рентабельність 
активів (ROA) 

14,81% Відображає 
прибутковість 
використання ВСІХ 
активів 



Рентабельність 
інвестов. капіталу 
(ROIC) 

23,30% Виключає вплив 
боргового левериджу на 
розрахунки 

 

Глибинний аналіз 

Збереження ROE на рівні 34% є видатним показником для зрілої 
корпорації. Аналізуючи механіку цього показника, можна 
констатувати, що висока рентабельність формується не за рахунок 
надмірного кредитного плеча (як ми бачили у розділі про борги, D/E 
становить лише 30%), а саме завдяки екстремально високій 
маржинальності та швидкості обороту капіталу у сфері програмного 
забезпечення. 
Проте інвесторам важливо усвідомлювати вплив корпоративних 
фінансових рішень на цю метрику. Показник ROE можна технічно 
завищити шляхом масового зворотного викупу акцій (buybacks). 
Викуп власних акцій з ринку за готівку призводить до зменшення 
балансового «власного капіталу» компанії (знаменника у формулі), 
що математично штовхає відсоток ROE вгору. Microsoft дійсно 
проводить програми викупу. Але оскільки показник рентабельності 
інвестованого капіталу (ROIC), який враховує всі джерела 
фінансування компанії і нівелює маніпуляції з викупами акцій, також 
становить вражаючі 23,3%, ми маємо об'єктивне підтвердження 
фундаментальної сили бізнесу. Навіть враховуючи необхідність 
колосальних інвестицій в інфраструктуру ШІ, кожен долар, 
вкладений у розширення дата-центрів, продовжує генерувати значно 
вищу за середньоринкову віддачу. 
Вердикт 

Дуже добре. Високий рівень рентабельності підтверджує 
ефективність обраної стратегії генерального директора Сатьї 
Наделли. Інвестори можуть бути впевнені, що капітал, який 
утримується всередині корпорації у вигляді нерозподіленого 
прибутку, щоденно реінвестується з високою ставкою прибутковості. 
 



7. Повернення капіталу (Дивіденди та Buybacks): Чи 
ділиться компанія прибутком з акціонерами? 
Теоретична база та пояснення 

Корпорація, що генерує стабільний надлишковий грошовий потік, 
має обмежений набір інструментів для його використання. Окрім 
реінвестування в органічний розвиток чи поглинання конкурентів, 
компанія повинна повертати частину капіталу своїм законним 
співвласникам — акціонерам. Це повернення реалізується через два 
класичні механізми. Перший — це пряма грошова виплата 
дивідендів на рахунки інвесторів. Другий — зворотний викуп власних 
акцій (Buybacks) з відкритого ринку з подальшим їх погашенням 
(анулюванням). Викуп зменшує загальну кількість цінних паперів у 
вільному обігу, завдяки чому частка прибутку, яка припадає на кожну 
акцію, що залишилася у вашому портфелі, автоматично зростає, 
стимулюючи підвищення ринкових котирувань. 
Просте пояснення (життєва аналогія): Уявіть, що ви виступаєте 
«мовчазним партнером» у надзвичайно успішному бізнесі. 
Щокварталу керуючий директор приходить до вас і вручає 
невеликий конверт з готівкою як бонус за вашу довіру — це виплата 
дивідендів. Однак це ще не все. Керівник також бере частину 
загального прибутку компанії та використовує її, щоб викупити 
частки інших, менш терплячих партнерів, які хочуть вийти з бізнесу. 
Через рік загальна кількість партнерів суттєво зменшується. 
Відтепер ваша персональна частка у цьому бізнесі зросла, навіть 
якщо ви не вкладали туди жодної додаткової копійки. 
 

Фактичне значення для Microsoft (MSFT) 

Компанія дотримується послідовної та збалансованої політики 
розподілу капіталу: 

Інструмент повернення капіталу Значення / Фактичні 
обсяги 



Річна дивідендна дохідність (Dividend 
Yield) 

0,93% 

Квартальний розмір дивіденду на 1 
акцію 

$0,91 

Коефіцієнт виплат (Payout Ratio) ~21% 

Загальне повернення за Q3 FY26 
(Дивіденди + Викуп) 

$10,2 млрд 

Темпи зростання дивідендів (5-річний 
CAGR) 

10,2% 

Глибинний аналіз та інсайти 

Для інвестора, орієнтованого виключно на отримання фіксованого 
пасивного доходу, дивідендна дохідність у розмірі 0,93% може 
здатися мізерною порівняно з прибутковістю банківських вкладів або 
казначейських облігацій уряду США. Проте при оцінці технологічних 
корпорацій-лідерів застосовується інша парадигма. Інвестуючи в 
акції Microsoft, ринок розраховує насамперед на агресивне 
зростання ринкової вартості самої акції (Capital Appreciation), а 
дивіденди розглядаються лише як приємний бонус до загальної 
прибутковості. 
Фундаментальною перевагою фінансової моделі компанії є низький 
коефіцієнт виплат — Payout Ratio становить близько 21%. Цей 
індикатор гарантує два критично важливі аспекти. По-перше, 
абсолютну надійність виплат. Навіть якщо світова економіка увійде у 
стан глибокої і затяжної рецесії, компанія ніколи не буде змушена 
скасувати або скоротити дивіденди, адже на їх виплату 
спрямовується лише п'ята частина чистого прибутку. По-друге, це 
означає, що цілих 79% прибутку залишаються всередині корпорації 



для стратегічного інвестування. Якби компанія віддавала всі 
зароблені кошти інвесторам, вона б фізично не змогла 
профінансувати ті самі 190 мільярдів доларів інвестицій у штучний 
інтелект, про які ми згадували раніше, і швидко втратила б своє 
технологічне лідерство. 
Microsoft також є прикладом компанії з ідеальною історією 
стабільного нарощування виплат (зростання понад 21 рік поспіль). 
Щороку компанія підвищує розмір дивідендів у середньому на 
10,2%. Водночас програма зворотного викупу (buybacks) створює 
постійний попит на акції на фондовому ринку. Загальний обсяг 
повернення капіталу в розмірі понад 10 мільярдів доларів 
щокварталу виконує функцію потужного цінового стабілізатора, який 
захищає котирування акцій від глибоких просідань (drawdowns) під 
час ринкових панік. 
Вердикт 

Дуже добре для довгострокового зростання капіталу. Компанія 
знайшла ідеальний баланс між необхідністю інвестувати сотні 
мільярдів у майбутнє та бажанням стабільно винагороджувати 
лояльних акціонерів. Надійна дивідендна політика у поєднанні з 
регулярними викупами акцій роблять цей актив привабливим для 
портфелів з будь-яким рівнем ризику. 
 
Загальний висновок: Чи підходить компанія для 
консервативного інвестора-початківця? 
Проведений фундаментальний аналіз Microsoft Corporation (MSFT) 
за всіма сімома ключовими метриками дозволяє побудувати 
комплексне і структуроване бачення стану бізнесу. Станом на 2026 
рік компанія перебуває на вістрі найбільшої інфраструктурної 
трансформації в новітній історії технологічного сектору, успішно 
конвертуючи бум штучного інтелекту у вимірні фінансові результати. 

 
Фінальний вердикт: Так, акції Microsoft є абсолютно еталонним 
вибором для консервативного інвестора-початківця, який 
орієнтований на безпечне і довгострокове примноження власного 
капіталу. Компанія пропонує на фондовому ринку рідкісне та 
унікальне поєднання захисних характеристик (стабільний грошовий 



потік, низький борг, зростаючі дивіденди) та агресивного потенціалу 
зростання (хмарні обчислення, інфраструктура штучного інтелекту, 
програмне забезпечення). Будь-які короткострокові побоювання 
ринку щодо масивних капітальних витрат нівелюються 
беззаперечною здатністю компанії швидко монетизувати ці 
інфраструктурні інвестиції. Бізнес Microsoft — це ідеально 
налаштований фінансовий механізм, який безперебійно перетворює 
вкладений капітал на довгострокове багатство своїх акціонерів. 
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